(ج) فرم درخواست شتابدهی و تبدیل به محصول
* درصورتی که متقاضی شتاب‌دهی بوده‌اید این بخش  را تکمیل کنید.
۱. ارزش پیشنهادی و مسئله بازار:
آیا تاکنون نیاز یا تقاضای واقعی بازار را اعتبارسنجی کرده‌اید؟ (مثلاً از طریق مصاحبه، داده، فروش آزمایشی و..)
مخاطبان یا مشتریان اصلی شما چه کسانی هستند؟

۲. مدل کسب‌وکار و امکان رشد

درآمد طرح شما از چه طریقی ایجاد می‌شود؟
مقیاس‌پذیری (Scalability) طرح شما به چه صورت است؟
مزیت رقابتی شما نسبت به رقبا چیست؟
آیا تخمینی از اندازه بازار هدف دارید؟

۳. تیم و ظرفیت اجرا

تیم اجرایی طرح شامل چه تخصص‌هایی است؟
مسئول توسعه بیزنس، فنی و بازاریابی چه کسانی هستند؟انتخاب شده اند؟
آیا تیم قبلاً تجربه اجرای پروژه مشابهی داشته است؟
نیاز فعلی شما برای رشد (مالی، منتورینگ، شبکه ارتباطی و...) چیست؟
وضعیت فعلی و نیاز به شتابدهی

طرح شما در چه مرحله‌ای است؟






هدف شما از ورود به برنامه شتابدهی چیست؟

نیازمندی های شما در دوره فعالیت چیست؟ (تشریح پکیج شتابدهی درخواستی)
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